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導入の背景
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1. 各病院で個別に運用しているマスタの整備・更新の効率化

2. 統一マスタ整備による共通商品の把握

3. 価格ベンチマーク分析による購買実態の把握

4. グループ病院のスケールメリットと生かした価格交渉の実現
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医療材料費削減・
コストマネジメン
ト力の強化

１．導入概要
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各病院のマスタ整備
（クレンジング）

メッカル医療材料
データベース

統一マスタの整備

購買価格分析
メッカル
分析サービス
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２．導入手順
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メッカル医療材料
分析サービス

連 携
購買データメッカル医療材料

データベース

病院マスタ構築

月々の名寄せ・
アップロード

月々の購買（消費）データの名寄せを実施
名 寄 せ名 寄 せ

名寄せ（クレンジング）した購買データをメッカル分析サービスへ登録
メッカル分析サービスへ登録した購買データよりマスタデータを作成

メッカル分析サービスにて購買分析を開始

以降、月次の購買実績の名寄せ・登録を実施

登 録登 録

分析サービス分析サービス

メッカル分析サービスにて購買実
績がある商品は、連携機能にて
データベースへ登録され、ダウン
ロードが可能です。
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３．運用イメージ
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メッカル医療材料
分析サービス

メッカル医療材料
データベース

購買分析サポート

購買データの提出

グループ病院本部
グループ病院様

デ
ー
タ
ク
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メッカル分析
サービスのご利用最新データベース

のご利用
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４．価格交渉に向けたデータ分析
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価格交渉

医療材料ディーラー・メーカー
グループ病院様

・対象商品（全体）の平均値及び最低価格との差異金額の集計レポート
・償還別の平均値及び最低価格との差異金額の集計レポート
・用途分類別の平均値及び最低価格との差異金額の集計レポート
・ディーラー別の平均値及び最低価格との差異金額の集計レポート

≪メッカル分析の活用（例）≫
ベンチマーク分析システムにてABC分析を行い重点商品群を抽出⇒交渉


